Uns steht das Produktangebot von tiber 250 verschiedenen
Versicherungen, Banken, Kreditinstituten, Bausparkassen
und Immobilieninitiatoren zur Verfiigung, so dass Sie aus
dem Vollen schopfen kdnnen und von der Vielfalt des Fi-
nanzdienstleistungsmarktes profitieren. Wir vergleichen
unabhingig in folgenden Sparten:

Altersvorsorge

- Basisrente (Riirup-Rente)

- Riester-Rente

- Private Altersvorsorge (Private Rentenversicherung)
- Betriebliche Altersvorsorge (bAV)

Private Absicherung

- Private Sachversicherung (z.B. Privathaftpflicht, Hausrat,
Wohngebiude, Kfz, Rechtsschutz)

- Personenversicherung (z.B. Private Krankenversicherung,
Krankenzusatzversicherung, Risikolebensversicherung,
Berufsunfihigkeit, Unfallversicherung, Dread-Disease
Versicherung)

Absicherung fiir Unternehmen

- Gewerbeversicherung (wie z. B. Betriebshaftpflicht,
Betriebskostenversicherung, Geb4udeversicherung,
Firmenrechtsschutz)

- Vermogensschadenhaftpflicht

- Key-Person-Absicherung

- D&O-Versicherung

Finanzierung

- Privatkredite

- Baufinanzierung
- Bausparen

Immobilien
- Denkmalschutzimmobilien
- Rendite-Immobilien

Geldanlagen

- Tagesgeld

- Fondsverwaltung

- Investment-Fonds

- Sachwerte und Beteiligungen
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Ob in einem privaten Haushalt oder in einem Unternehmen: je-
den Tag treffen Sie Entscheidungen, die sich finanziell auswirken
und die es sorgfiltig abzuwdgen gilt. Ob es um die Anschaffung
von Mobeln geht, das Unterzeichnen eines Mietvertrags oder ein-
fach um den Einkauf - all diese Entscheidungen tragen dazu bei,
wie Sie Ihre finanzielle Situation gestalten.

Bei Versicherungen und Finanzprodukten sind die meisten
Menschen leider oft weniger sorgfiltig. Viele sehen hierin ein
~notwendiges Ubel, schlieflen die entsprechenden Vertrige
ab und rithren diese dann jahre- oder gar jahrzehntelang nicht
mehr an.

Dabei entwickeln sich viele Produkte in dieser Zeit weiter oder
werden durch neue Angebote ersetzt. Und auch die persén-
liche Lebenssituation verdndert sich im Laufe der Zeit: Beruf,
Familienstand, Umzug, Hauskauf - all diese Themen sind auch
immer im Hinblick auf Vorsorge und Absicherung zu bertick-
sichtigen.

Wer nicht regelmaflig kontrolliert, ob die vorhandenen Versi-
cherungs- und Finanzprodukte auch noch zur Lebenssituation
passen, verschenkt Geld und verzichtet auf Leistungen.

Den gesamten Markt von Finanz-, Anlage- und Versicherungs-
produkten zu iiberblicken, ist gar nicht so einfach. Gut, wenn man
dann einen Partner an der Seite hat, der das fiir einen erledigt.

Die Berater von finaPLUS helfen IThnen, sich in diesen Fragen
zu orientieren und Entscheidungen zu treffen. finaPLUS-Man-
danten erzielen ein mehrfaches Jahresbruttoeinkommen als fi-
nanziellen Vorteil - durch die Nutzung von Steuerersparnissen,
staatlicher Férderung und die Optimierung der bestehenden
Versicherungsvertrage.

Wenn wir unsere Mandanten beraten, ist uns das Thema
Nachhaltigkeit besonders wichtig. Daher investieren wir vor
allem zu Beginn viel Zeit, um genau zu analysieren, was der
richtige nichste Schritt ist und wie das individuelle Konzept
fiir Versicherung und Vermogensbildung aussehen soll.

In drei Schritten zum individuellen Konzept

Aufnahme der Datenanalyse

Erfassen der Wiinsche und Ziele, der
Vermdgenssituation sowie bestehender
Versicherungen und Finanzprodukte

Auswertung

finaPLUS wertet die erhobenen Daten aus

Konzept

Auf Basis der Auswertung wird ein individu-
elles Vorsorge-Konzept erstellt, das Losungs-
vorschldge beinhaltet

Liegt das fertige Konzept vor, besprechen wir gemeinsam mit
dem Kunden die weiteren Schritte und veranlassen alles Not-
wendige. Die Beratung durch finaPLUS ist lebensbegleitend
und dynamisch, das heif$t konkret: das persénliche Konzept
orientiert sich immer an der aktuellen Lebensphase und wird
regelmifig optimiert oder angepasst.
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Eines ist uns besonders wichtig: wir bieten Thnen eine un-
abhéngige Beratung. Denn finaPLUS ist nicht an bestimmte
Anbieter oder Produkte gebunden, sondern wir wihlen das
jeweils individuell passende Angebot fiir unsere Mandanten
aus. Wir sind uns sicher, nur unabhéngige Beratung schafft
Mehrwert.
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